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I samband med Artikeluppgiften

Lärdomar jag drog efter intervju gjord över telefon med Peter Franke:

· Undvik ja och nej frågor.

· Avbryt inte intervjuoffret.

· Låt frågan få smälta in, tillåt konstpaus hos offret och att denne får tänka till. Omformulera endast då personen antingen inte förstår eller är helt tyst. (Fallet nu var att det ofta gick någon/några sekunder då intervjuoffret inte svarade, varpå jag direkt försökt hitta en annan vinkling. Eller så ställde jag en ny fråga utan att jag fick ut det jag ville)
· Undvik egna värderingar (beror på sammanhanget, i mitt fall höll jag på att orera kring digitalfotografi som en andra klassens proffsfotografering, vilket blev konstigt, omotiverat och nästan otrevligt).

· Lyssna och följ upp bättre på det intervjuoffret faktiskt säger. Jävligt viktig! Kanske värt att låta sig tänka till lite, för att analysera svar och ge BRA följdfrågor. Detta skapar intressanta diskussioner. 
· Lås dig alltså inte alltför mycket till frågemönstret och den innan tänkta kronologin. Var flexibel och var beredd kasta om snabbt och helt förkasta vissa tänkta ämnen/frågor.
· Försök undvika stress.

· Upprepa inte vad intervjuoffret sagt för att konstatera. Gör heller inga slutledningar högt. Förutom då man vill få bekräftat att man fattat rätt.
· Säg inte ”kommer till det senare”. Överväg att ta detta ”senare” direkt och återkom till ”din röda tråd” när det blir aktuellt på nytt.

· Undvik upprepa vissa ord. I detta fall ”i övrigt”. 
· Var intresserad och försöka ingjuta förtroende.

· A & O: var extremt förberedd.
· Ring inte från Frankrike!

